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EinführungEinführung
Jetzt, wo die Feiertage vorbei sind und die Städte ihre Weihnachtsdekoration ent-
fernt haben, gelten Januar und Februar oft als langweilige und düstere Monate: 
Die Tage sind dunkel und kurz, der Frühling scheint noch weit weg und die ersten 
Neujahrsvorsätze beginnen schon zu bröckeln. Es ist daher nicht verwunderlich, 
dass viele Menschen in diesen Monaten unter Motivationsmangel leiden. TAL ist al-
lerdings kein Unternehmen, das sich zurücklehnt und nichts tut. Ganz im Gegenteil: 
Wir sind der festen Überzeugung, dass man die besten Ergebnisse erzielen kann, 
wenn man sich traut, nach vorne zu schauen und aus seiner Komfortzone heraus-
zutreten, auch in den dunkelsten Zeiten. Dies lehrt uns auch die Natur: Denken Sie 
an die spektakulären Nordlichter, die man nur sieht, wenn man sich traut, in den 
dunklen Himmel zu schauen. Und das ist genau das, was wir tun. Auch wenn die 
derzeitige Marktsituation schwierig sein mag, investiert TAL weiter in die Zukunft, 
indem wir uns voll und ganz auf Innovation und Nachhaltigkeit konzentrieren. Auf 
diese Weise stellen wir sicher, dass wir auf aktuelle und künftige Trends und die 
“sich verändernde” Generation von Kunden ausgerichtet sind.

Aber das ist nicht alles: Die Nordlichter sind eine Metapher für viele andere wichtige 
Lektionen, die wir als Unternehmen lernen müssen. Zuallererst lehren sie uns, dass 
in dunklen, unsicheren Zeiten ein klarer Weg nach vorne mit transparenter Führung, 
Strukturen, Rollen und Zielen aufgezeigt werden muss. Diesen Weg haben wir be-
reits in der zweiten Hälfte des vergangenen Jahres eingeschlagen und wir sind nach 
wie vor zuversichtlich, dass dies auch der richtige Weg ist!

Zweitens werden Nordlichter durch Wechselwirkungen zwischen energetischen Teil-
chen von der Sonne und dem Magnetfeld der Erde verursacht. Mit anderen Worten: 
Ohne die Wechselwirkung zwischen verschiedenen Teilchen würde es das Nordlicht 
gar nicht geben. Dies veranschaulicht perfekt, wie eine enge Zusammenarbeit zu 
großartigen Ergebnissen führen kann. Das gilt natürlich auch für TAL: Wir können 
die Erfolgsgeschichte von TAL nicht ohne die Hilfe und die Unterstützung unserer 
Partner, unserer wichtigsten Stakeholder, schreiben, und dafür sind wir sehr dank-
bar. Lass uns diese Geschichte also gemeinsam weiterschreiben. Wir freuen uns 
schon darauf!
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InterviewInterview
Aurelie Hellin ist eines der neuesten Mitglieder der TAL-Familie. Seit dem 1. 
September hat sie die Rolle der Business Development Managerin übernom-
men.
Es ist deswegen an der Zeit, sie ein wenig besser kennenzulernen!

Kannst du uns ein wenig mehr über deine bisherige Karriere erzählen?
 
Ähnlich wie Michiel Dewaele, unser General Manager, habe ich ein breites Spektrum an Interes-
sen und betrachte mich als kreative Generalistin. Mein beruflicher Werdegang war eine aufre-
gende Entdeckungsreise durch verschiedene Sektoren, von der technischen Textilindustrie über 
das Gesundheitswesen bis hin zu Innovationen im Bereich der Verteidigung und der Luft- und 
Raumfahrt, wobei der größte Teil meiner Karriere in der angenehmen Welt der Architektur und 
des Designs stattfand. Zu den bemerkenswerten Meilensteinen gehört meine Rolle als Handels-
beauftragte an der kanadischen Botschaft in Belgien und Luxemburg, wo ich lernte, eine neue Di-
mension in die Partnerschaft - und die Geschäftsentwicklung - einzubringen. Bei Meyvaert Glass 
Engineering leitete ich internationale Geschäftsentwicklungsinitiativen, beeinflusste den Verkauf 
und baute wichtige Partnerschaften für Architekturmuseen und Ausstellungsprojekte auf. Aber 
ich begann meine Karriere in demselben Bereich, in dem ich mich jetzt befinde, nämlich in der 
wunderbaren Welt der Beleuchtung, der Aluminiumprofile und der Inneneinrichtung. Meine er-
sten Berufserfahrungen sammelte ich bei Modular Lighting Instruments und dessen Tochterge-
sellschaft Fractal.

Ausgestattet mit einem Bachelor-Abschluss in Kommunikationsmanagement und einem ausge-
prägten Verständnis für Wirtschaft und moderne Sprachen investiere ich kontinuierlich in meine 
berufliche Entwicklung. Meine letzten Kurse an der Harvard Business School Online und der Vle-
rick Online Business School zeigen, dass ich immer auf dem neuesten Stand der disruptiven Stra-
tegie, der Wirtschaftswissenschaften für Manager und der grundlegenden Geschäftsprinzipien 
sein möchte. Ich lerne immer dazu, weißt du?
Als Spezialistin, die es liebt voranzukommen, freue ich mich auf zukünftige Möglichkeiten, die es 
mir erlauben, meine vielfältigen Erfahrungen und Fähigkeiten zu kombinieren, um TAL & Lithoss 
und unsere Kunden zu ungeahnten Höhen zu führen.

Was sonst noch mein Feuer entfacht? Werte zu schaffen, in die Zukunft zu schauen und alles 
von Design und Architektur bis hin zu Musik und Reisen in mich aufzunehmen. Das Leben ist ein 
Abenteuer, und ich bin dafür da!

Eine detaillierte Erkundung meiner beruflichen Odyssee ist auf LinkedIn zu finden!

Was ist dir in deinen ersten Monaten bei TAL besonders aufgefallen?

TAL hatte gerade die neue Eloxal-Kollektion herausgebracht, als ich anfing, und ich spürte sofort 
einen riesigen Mehrwert darin, sie mit den Design Schaltern unserer Schwesterfirma Lithoss zu 
kombinieren, die nur edle Materialien wie Messing, Edelstahl und Kupfer verwendet. Wir haben 

diese Idee zum ersten Mal auf der neuen Messe Design Nation in Kortrijk “getestet”, und es war 
ein großer Erfolg! Die Kollaboration wurde von den vielen Innenarchitekten und Designern, die 
wir an unserem Stand begrüßen durften, sehr gut aufgenommen. Die Geschichte wird zweifel-
sohne 2024 fortgesetzt!

Welchen Einfluss wirst du auf den TAL-Fahrplan haben?

Mein Hauptaugenmerk wird darauf liegen, TAL auf die nächste Stufe zu heben. Näher an den 
Planern zu sein, um gemeinsam die schönsten Projekte zu realisieren. Aber vor allem die Interak-
tion mit all unseren Partnern, egal ob Großhändlern, Endkunden, Beleuchtungsstudienagentu-
ren, oder Planern, … ist mir wichtig. Ich werde ihre Bedürfnisse/ Wünsche/Bedenken anhören und 
sie in Lösungen und Innovationen umsetzen. Ich möchte “draußen” auf dem Markt sein, Trends 
analysieren und unsere Strategie schrittweise anpassen, wo es nötig ist, um kein Mitläufer zu sein, 
sondern unseren stolzen Ruf als Trendsetter zu wahren... Und das alles natürlich ohne Abstriche 
bei unseren Qualitätsstandards und unserer Reaktionsfähigkeit, für die wir so bekannt sind.

Aber ich vermute, dass mein größter Einfluss darin bestehen wird, sowohl TAL als auch Lithoss zu 
neuen Höhen zu führen, indem ich die Synergiemöglichkeiten zwischen den Produkten weiter 
ausschöpfe. Oder zumindest, wenn meine Intuition mich nicht im Stich lässt :-)

Hast du bereits ein TAL-Lieblingsprodukt?

Auf jeden Fall! Ich denke, unsere Florette ist ein fantastisches und vielseitiges Produkt. Wir bieten 
unseren Kunden nicht nur die Möglichkeit, das Produkt so zu personalisieren, dass es sich perfekt 
in ihr Gesamtkonzept einfügt, sondern es ist auch eine solide Antwort auf die steigende Nachfra-
ge nach nachhaltigen Lösungen und Kreislaufwirtschaft. 
Ich finde, das ist eine tolle Geschichte, und ich merke, dass unsere Kunden sich von meiner Be-
geisterung anstecken lassen, sobald sie die wahre Stärke dieser Leuchte verstehen, und das ist 
wirklich schön zu sehen!

Abgesehen davon, dass du auch ein ‘light addict’ bist, was sind deine anderen Hob-
bys und Interessen?

Ich liebe es zu reisen, Sprachen zu lernen und andere Kulturen zu entdecken. Ich habe keine Se-
kunde gezögert, als mein Mann vor 3 Jahren plötzlich mit der Möglichkeit nach Hause kam, für 3 
Jahre als Expat für seinen Arbeitgeber nach Mexiko zu ziehen. Ich bin daher sehr privilegiert, dass 
ich die Gelegenheit hatte, dieses wunderbare Land ausgiebig zu erkunden. Es fällt mir schwer, 
immer wieder an dieselben Orte zurückzukehren, daher suche ich bei allem, was ich tue, nach 
Abwechslung. Außerdem bin ich Autodidaktin und nehme gerne ein Managementbuch zur Hand, 
wenn ich die Zeit dazu finde, was meiner Meinung nach zu selten der Fall ist. Im Übrigen halten 
mich meine beiden temperamentvollen Töchter im Alter von 3 und 5 Jahren auf dem Boden und 
stellen mich vor viele neue Herausforderungen im Leben, auf die mich kein Business Case vorbe-
reiten könnte :)

Vielen Dank für das Interview, Aurélie! Wir freuen uns, dich an Bord zu haben, und
wir können es kaum erwarten, mit dir weiter zu wachsen. Viel Erfolg!
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2U50 LOW UGR
specs
- <UGR19
- 180lm/W
- 50° or 80° 
- possible with Casambi
- excellent lighting comfort for the office

Unified Glare Rating(UGR)

50

2
40

Unser 2U50 ist ein vielseitiges System, bestehend aus einem Alumi-
nium-Strangpressprofil, das mit Einsätzen mit niedrigem Unified 
Glare Rating ausgestattet ist. Dank seiner <UGR 19-Klassifizierung 
bietet das 2U50 die perfekte Lösung für Büros und Arbeitsbe-
reiche, da es eine optimale und angenehme Beleuchtung 
(180Im/W) bei minimaler Blendung gewährleistet. Die 
UGR-Module sind mit einem Abstrahlwinkel von 50° oder 
80° erhältlich. Das Profilsystem ist für eine Anbaumontage 
geeignet, kann aber auch gependelt werden. 
Auch indirektes Licht gehört zu den Möglichkeiten.
Die Integration von Casambi ist auf Wunsch möglich.

Nach Maß Nach Maß 
gefertigtes Profilgefertigtes Profil



In der dynamischen Designbranche haben TAL und Lithoss, die für ihre hochwertigen De-
signleuchten und -schalter bekannt sind, einen gemeinsamen Markt und Zielgruppe ge-
funden. Die Designstudios von TAL und Lithoss haben das gemeinsame Potenzial unserer 
Unternehmen erkannt und ihre Stärken in der Vergangenheit bereits mehrfach kombi-
niert, um eine Reihe beeindruckender Produkte zu entwickeln. Ein bemerkenswertes Beis-
piel ist die Integration von Drucktasten mit dem ausgezeichneten Nobel Elbow in unsere 
Bettleuchten.

Angetrieben durch den Erfolg dieser jüngsten Partnerschaften sind TAL und Lithoss ent-
schlossen, diesen Weg weiter zu gehen. Wir glauben fest an die transformative Kraft der 
Synergie. Um dieses Engagement zu bekräftigen, präsentieren wir mit Stolz die Berrier 
Junior Swivel - eine Sonderausführung, die die ikonische Berrier Junior Leuchte mit den 
SELECT Wandschaltern von Lithoss vereint. Diese Zusammenarbeit erstreckt sich auf die 
Optionen Kippschalter, Drucktaster oder Drehdimmer, die auf geniale Weise nach dem 
Prinzip des Einrastmagneten montiert werden. Die Berrier Junior Swivel lässt sich mühelos 
drehen und neigen und ist damit eine ideale Beleuchtungslösung für Hotelzimmer und 
andere Räumlichkeiten im Gastgewerbe. Im Einklang mit unserem Engagement für In-
novation wird die Berrier Junior Swivel in einer Vielfalt von Oberflächen angeboten, wobei 
unsere jüngste Ergänzung von drei eloxierten Farben problemlos in unser wesentliches 
Produktsortiment aufgenommen werden kann.
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LUMINAIRES Berrier Junior Swivel

Moortelmeers 23, B-8740 PITTEM - BELGIUM
Tel ++32(0)56 48 15 98 - info@lithoss.com - www.lithoss.com

Color Code

Textured Black 14

Textured White RAL9010 13

Brushed Titanium Ano 64

Brushed Bronze Ano 65

Brushed Gold Ano 63

Berrier Junior Swivel Antiglare

Product Code

Module 

VB1

Luminaires

While the Berrier Jr. Swivel can be combined with other modules,
it is not possible to have 2 Swivel modules next to each other.

Lu

Code

PRODUCT

EXAMPLE CODE LuVB114: Luminaires Berrier Jr. Swivel Textured Black

MODULE (MAX 4 MODULES) COLOR

L u V B 1 1 4

Specifications

Name

Ref

MADE IN BELGIUM 09/11/2023 - Art. 130122 - VERSION 1

RECESSED WALL BOX INSTALLATION1

PLACE COVERPLATE INTO FRAME3

FIX FRAME TO WALL OR JUNCTION BOX WITH 2 SCREWS (USE HOLES ON VERTICAL AXIS)2

Installation Berrier Jr. Swivel + Select

Installation Berrier Jr. Swivel + Cockpit Installation Berrier Jr. Swivel + Dimmer

CUSTOMER SERVICE
info@lithoss.com
www.lithoss.com
++32(0)56481598

-
BLACK
negative

RED
positive

+
max. 350mA DC

BLACK = NEGATIVE

+RED = POSITIVE

-

Hole dia 68mm

OR

Box with screws

MAGNET 
ATTRACTION

Gebruik steeds de Lithoss tool of paperclip voor het verwijderen van de afdekplaat
Always use the Lithoss push pin or paper clip for the removal of the coverplate.
Verwenden Sie immer den Lithoss Push-Pin oder Büroklammer für das entfernen der deckplatte.
Utilisez toujours le Lithoss ‘push pin’ ou trombone pour l’écartement de la plaque de finition.

*Repeat step 1 to 3*Repeat step 1 to 3

BLACK = NEGATIVE

+RED = POSITIVE

-
BLACK = NEGATIVE

+RED = POSITIVE

-

4 Push dimmer knob firmly onto the shaft.

CLICK
ALWAYS DISCONNECT MAINS POWER SUPPLY
FROM CONVERTER BEFORE SWITCHING “ON”  
LED LUMINAIRES TO PREVENT HOT PLUGGING ISSUES

84

6,5157

75

Non-replaceable light source

*Follow same assembly steps in case of Circum frame

Safe distance to object  - 0,1m -    

Lamptype LUXEON M 400lm

Power 3,82W (Vf = 10,95V)

Current max. 350mA - DC

Symbol

Gear Converter not incorporated

IP/class IP20

Application Interior - Wall mounted

Orientability 359° rotating - 45° tilling

Dimmability PWM/CCR dimmable

Color temperature 2700K

90CRI

Fitting None

Energy Class

Weight 0.5

E A
G

Synergie & Synergie & 
Berrier Jr SwivelBerrier Jr Swivel

together    we grow
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Neues ProduktNeues Produkt

neues Finish
Moss Green

Spyke Pin

- Annular LED array 780lm/ 794lm
- 2700K/3000K
- 7,8W
- 230V AC 50Hz 
- IP65 - CLASS 1
- lambartian 
- CRI 92

1215

40

115

LENGTH:
2800

Ringo
die Fortsetzung
kommt dieses Jahr

Sneak Sneak 
PeekPeek
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VLAEMYNCK INVEST
gebrauchte Produkte:
RINGO 
CEDRUS - NOBEL SFEROS
2U50 - CONE JUNIOR
 

ProjectsProjects
in thein the
spotlightspotlight



16 17

JONGHOF BRUGGE
gebrauchte Produkte:
48V TRACK ST1 - RINGO - 
MINI SCOOP- BERRIER JR

 



1918
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SpeziellSpeziell für Sie für Sie
Bei TAL lieben wir Herausforderungen! Deshalb können Sie von uns immer etwas mehr 
erwarten. Denn warum sollten wir uns auf Serienproduktion beschränken, wenn wir auch 
nach Maß gefertigte Lösungen anbieten können? Ein Blickfang, ein pfiffiges Design, ein 
hoher Veredelungsgrad, eine ausgeklügelte Beleuchtung, eine besondere Farbe oder ein 
besonderes Material... Sie sagen es, wir machen es!

Unsere Forschungs- und Entwicklungsabteilung ist sowohl auf technischer als auch auf 
handwerklicher Ebene perfekt ausgestattet, um Lösungen für jedes Problem anzubieten. 
Sie arbeiten an einem Projekt, das Ihnen zunächst komplex und voller technischer Raffi-
nesse erscheint? Keine Sorgen, wir machen Ihnen das Leben leichter. Unsere übersichtli-
che und vollständige Produktpalette reicht aus, um alle Ihre Beleuchtungsbedürfnisse zu 
erfüllen, von Anfang bis Ende! Nachfolgend finden Sie einige Beispiele von Sonderpro-
jekten, die wir in den letzten Monaten realisiert haben.

BRIX XICATO TILTABLE

2U CUSTOM FARBE

BERRIER SPEZIELLEN WANDBEFESTIGUNG

PROTUT PROFIL MIT SPEZIELLEN KABELEINFÜHRUNGEN
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Seit mehr als 20 Jahren steht Elite für eine anspruchsvolle Wandleuchte, die als Orientie-
rungsleuchte in Fluren oder entlang von Treppenhäusern eingesetzt wird. 
Um das Angebot für den Projektmarkt zu verbessern, haben sich TAL und das Schweste-
runternehmen Lithoss zusammengetan, um das Design der zeitlosen Elite zu verbessern. 
Die Elite NPG verfügt über die gleiche Abdeckplatte wie die Void Square Steckdose der re-
nommierten Schaltermarke. Diese Wandleuchte passt nahtlos in Standard-Hohlwanddo-
sen für Schalter, was eine problemlose Installation ermöglicht. Darüber hinaus ermöglicht 
der integrierte Treiber den direkten Anschluss an die Netzspannung, was den Komfort 
erhöht. Elite ist in den Oberflächen Weiß, Schwarz, Chrom und Edelstahl erhältlich.

FOKUS auf einen FOKUS auf einen 
KlassikerKlassiker
Elite
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MessenMessen
Design Nation Kortrijk

ANSTEHENDE MESSEN…
-Independent Hotel Show Amsterdam   12./13. März (TAL+LITHOSS)
-ARCHITECT@WORK Warsaw    15./16. Mai (LITHOSS)
-ARCHITECT@WORK Brussels    29./30. Mai (LITHOSS)
-Index Dubai       3./6. Juni (LITHOSS)
-ARCHITECT@WORK Rotterdam   15./16. September (TAL)
-EQUIPHOTEL Paris      3./7. November (TAL+LITHOSS)
-ARCHITECT@WORK Lisbon    4./5. December (LITHOSS)

Filliers @ Horeca Expo Ghent

ARCHITECT@WORK Hamburg + Paris + Lisbon
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Wussten Sie, dass… Wussten Sie, dass… 
Schön, dass du wieder da bist!  
Wir freuen uns, Ihnen mitteilen zu können, dass ein vertrautes Gesicht in die TAL-Familie 
zurückgekehrt ist. Geert Callewaert hat seine Rolle als Internal Account Manager wieder 
aufgenommen. Er ist eine wertvolle Bereicherung für unser Team und wir haben sein Fach-
wissen und sein Engagement immer sehr bewundert. Ein Bild ist nicht nötig, denn wer 
schon länger mit TAL zusammenarbeitet, kennt ihn sicher!

Bei TAL arbeiten wir hart, aber wir wissen auch, wie 
man eine Party schmeißt! Im August haben wir unser 
jährliches Sommerfest mit allen internen Kollegen 
gefeiert. Es stellte sich heraus, dass wir nicht nur 
Lichtexperten in unserer Mitte haben, sondern auch 
einige ziemlich gute Tänzer und Grillprofis! 

Es war auch die perfekte Gelegenheit, um allen für 
ihr Engagement zu danken und den neuen Weg zu 
feiern, den wir als Unternehmen eingeschlagen ha-
ben. Wir werden diesen frischen Wind auch im Jahr 
2024 beibehalten und sind sicher, dass wir bald die 
Früchte unserer gemeinsamen Anstrengungen ern-
ten können!

Aufruf an alle Lichtliebhaber
Wir sind auf der Suche nach Fotos von Projekten, die mit TAL-Produkten realisiert wur-
den, damit wir sie in einer der nächsten TALK-Ausgaben vorstellen können. Haben Sie 
kürzlich ein besonderes Projekt realisiert, auf das Sie stolz sind? Schicken Sie uns Ihre Bil-
der an info@tal.be und wir werden dafür sorgen, dass Ihre Realisierungen die verdiente 
Aufmerksamkeit bekommen!

Produktion
Eines unserer Hauptziele für das Jahr 2024 ist die weitere Verbesserung unserer Liefer-
termine. Um dies zu erreichen, bewertet unsere Produktionsabteilung derzeit unseren 
Lagerbestand neu. Eine umfassende Liste wird bald verfügbar sein, und unser neuer Ka-
talog wird auch ein Symbol enthalten, das auf die Quick Ship-Möglichkeiten hinweist.

Preiskorrektur.
Da wir ständig bestrebt sind, Ihnen die besten Produkte anzubieten, die Ihren Bedürf-
nissen entsprechen, freuen wir uns, Ihnen mitteilen zu können, dass wir einige günstige 
Preisanpassungen bei unseren neuen 48V Systeme vornehmen konnten. Darüber hinaus 
haben wir keine Preiserhöhung für 2024 vorgenommen. Wir sind zuversichtlich, dass 
diese neue Preisgestaltung nicht nur ein gutes Preis-Leistungs-Verhältnis bietet, sondern 
auch unser Engagement für die Kundenzufriedenheit und die Vision der Unternehmens-
leitung in Bezug auf mehr Transparenz widerspiegelt.

Der neue Katalog ist bald da.
Wir sind gerade dabei, unserem neuen Katalog, der im März verfügbar sein wird, den 
letzten Schliff zu geben. Das Hauptziel war es, ihn transparenter zu gestalten und mehr 
Bildmaterial zur Unterstützung hinzuzufügen. Auf Grundlage unserer Verkaufsanalyse 
haben wir außerdem beschlossen, unsere Produktpalette weiter zu rationalisieren, um 
ein kohärenteres Produktportfolio zu erhalten. 
Mehr dazu in der nächsten Ausgabe.

WORKHARD
hardershineshine
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TAL nv
Moortelmeers 23 - 8740 Pittem - Belgium

info@tal.be - www.TAL.be

K.let’s
in September


